
“You only sell or pass on your business 

once – it is too important an issue not 

to prepare for. You cannot begin to 

think about it too early.” 
 

Many  business  owners  work  extremely  hard  over 
the years to build a profitable, healthy business but 
neglect planning  for  the  eventual  exit.  Even  if  you 
have  no  immediate  plans  to  transfer  or  sell  your 
business, failing to plan for the future could cost you 
thousands. 
 
Cowgill Holloway has developed a valuable seminar 
to bring together like‐minded people and have your 
questions  answered  by  our  corporate  finance,  tax 
and wealth management experts. 
 
What  will  you  gain  from  attending  on  27 
March 2012? 
Designed  exclusively  for  shareholders  of  privately 
owned businesses whether  considering a  sale now 
or simply planning  for  the  future.  It will give you a 
unique  and  practical  insight  based  on  real‐life 
examples of what needs to be done in evolving and 
implementing your strategy for exit or succession. 
We all know  the marketplace has been  tough over 
the last eighteen months. Despite this, we at Cowgill 
Holloway have still been doing some great deals.  
 
There  are  opportunities  out  there  for  the  right 
companies – do not assume that this is not the  right 
time to exploit them. 

 
 
Please reserve your place, by emailing 
terri.green@cowgills.co.uk or by calling Terri 
Green on 01204 414243.  
 
Please note all bookings will be treated in the 
strictest of confidence, please indicate when 
making your booking if you require us to notify 
you via a confidential email/mailing address or 
telephone number.  
 
 
 
Early booking is essential as places are limited.  
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27 March 2012 
Manchester Airport 
Marriott Hotel 

Programme: 

8.00am – 8.30am registration and breakfast 
 

Welcome 

Business Structure 

Shareholding Structure 

Bridging Exit Price Expectations Gap 

Typical Causes for Business Exit 

Typical Routes for Business Exit 

Business Protection 

The Sale Process 

Wealth Management and Planning 

Questions to the speaker panel  

 

10.00am onwards coffee and refreshments 

Planning Your Next Move? 
A seminar designed to help you maximise your 
business sale value. 


